»DROGA DO SKUTECZNEGO DZIALANIA | LEPSZEJ
EFEKTYWNOSCI W PRACY?”

Harmonogram szkolenia:

9.00 — 10.00 Sita nawykoéw i przekonan oraz ich wpltyw na nasze zachowania i decyzje.

Wyniki obserwacji prowadzonej w Oddziatach.

Sita nawykoéw oraz ich wielki wptyw na nasze decyzje.

Skad sie biorg przekonania, jak nas ksztattujg i jak hamujg nasze dziatanie?
Jak pozby¢ sie negatywnych nawykéw i przekonan?

Strefa komfortu — jak wyjs¢ z utartej Sciezki.

10.00 - 11.30 Proaktywnos¢ kluczem do skutecznego dziatania i satysfakcji z pracy.

Rozwdj w kierunku proaktywnosci

Skutecznos¢ dziatania a efektywnosé.

Model proaktywnosci. Jezyk i zachowania proaktywne.
Odpowiedzialnosc i przejecie kontroli.

Dziataj z wizjg. Wyznaczanie celdw.

11.30 —-11.45 Przerwa

11.45 - 13.30 Budowanie pewnosci siebie i poczucia wltasnej wartosci.

Budowanie pewnosci siebie.
Kim jestem? Identyfikacja moich rol.
Czy jestem swiadoma/ y swoich mocnych stron? Moje kluczowe umiejetnosci.

Jak skutecznie wykorzysta¢ swoj potencjat i umiejetnosci w pracy?

13.30 — 13.45 Przerwa

13.45 - 15.15 Nowe wyzwania sprzedazy. Pozyskiwanie nowych klientéw.

Nowy model sprzedazy. Wiarygodnos$¢ w sprzedazy.

Marketing wczoraj. Skuteczny marketing dzis. Nowe wyzwania.
Kim jest dzisiejszy Klient i czego oczekuje?

Gdzie szukac Klientow — zrédta pozyskania informaciji.

Jak pozby¢ sie leku przed pozyskiwaniem nowych Klientéw?

15.15 - 16.00 Doskonalenie kompetencji w sprzedazy.

Warunki profesjonalnej sprzedazy — autoanaliza.

Poziom kompetencji i rozpoczecie procesu samodoskonalenia.

Osoba prowadzaca warsztaty:

Matgorzata Potok — Trener rozwoju osobistego, Coach, Doradca, tel. 535 855 865, e-mail: gpolok@tlen.pl



