NOWE WYZWANIA W SPRZEDAZY.
POZYSKIWANIE NOWYCH KLIENTOW

PROGRAM SZKOLENIA
12.00 — 13.30 ,Zmiana negatywnych nawykoéw i przekonan”

— Sita nawykow oraz ich wielki wptyw na nasze decyzje.

— Skad sie biorg przekonania, jak nas ksztattujg i jak hamujg nasze dziatanie?
— Jak pozbyc sie negatywnych nawykow i przekonan na swoj temat?

— Strefa komfortu przeciwnikiem Twojego potencjatu

13.30 - 16.00 ,,Budowanie pewnosci siebie i poczucia wlasnej wartosci”.

— Budowanie pewnosci siebie.

— Kim jestem? Identyfikacja moich rol.

— Czy jestem swiadomy swoich mocnych stron? Moje kluczowe umiejetnosci.

— Pewny siebie i swoich mozliwosci w relacjach z otoczeniem. Trening autopromociji.
— Jak zrobi¢ pierwsze wrazenie?

Prowadzacy szkolenie:

Matgorzata Potok — Trener rozwoju osobistego, Coach
tel. 535 855 865, e-mail: gpolok@tlen.pl



